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Natascha Heistrüvers 

Digitale Verkaufsexpertin und Online Unternehmerin 

 

Laut Natascha ist Closing im Online-Bereich  die schnellste Art Geld zu verdienen! 

Voraussetzung: das man Verkaufsgespräche wirklich „Abschluss sicher“ führen kann. 

 

"Closing" ist ein Begriff, der oft im Zusammenhang mit Verträgen und Geschäftsabschlüssen verwendet wird. Es 

bezieht sich auf den Zeitpunkt, an dem alle Bedingungen und Vereinbarungen eines Vertrags erfüllt sind und die 

Transaktion abgeschlossen ist. 

Dieser Prozess beinhaltet in der Regel die Unterzeichnung der Vertragsdokumente und die Überweisung der 

vereinbarten Zahlungen. Sobald dieser Schritt abgeschlossen ist, ist der Vertrag "geschlossen" und die Transaktion 

wird als erfolgreich abgeschlossen betrachtet. 

 

Die Beste Möglichkeit zu verkaufen, ist von Mensch zu Mensch. 

 

Vorteile: -man braucht kein Eigenes Produkt 

     -keine Kaltaquise 

     -ohne Kundenverantwortung 

     -man Verkauft sich nicht selbst 

 

Es ist einfach leichter, wenn jemand anderes gut über einen Spricht. Wenn Du ein Hochpreisiges Produkt verkaufen 

möchtest kann jemand anderes besser beschreiben wie Du bist: toll, Erfolgreich, Professionell, exzellent, 

außergewöhnlich… 

Dir selbst würde es wahrscheinlich schwer fallen in den Höchsten Tönen von dir zu sprechen. 

 

Wie verkaufen ist:  

Man hilft Menschen eine Lösung für eine Herausforderung zu finden oder Wünsche zu erfüllenden. 

 

Der Knackpunkt bei den eigenen Produkten ist, man hat evtl. noch nicht das Gefühl das andere es Wertschätzen, 

bevor es verkauft ist. 

Der Erste Verkauf ist der Ultimative Beweis dafür, dass Menschen Deinen Wert Schätzen und bereit sind dafür zu 

bezahlen. 

 



 

 

Es heißt man muss mindestens 7 Kontakte haben bevor man das Vertrauen hat um etwas zu kaufen. Natascha 

berichtet, dass es wohl schon viel mehr sind. Im Amerikanischen Bereich sollen es sogar bis zu 42 Kontakte sein. 

 

 

 

 

 

Was machen bei der Antwort „ zu Teuer“ oder „habe kein Geld.“ 

Im der Regel sind das Einwände/Vorwände 

Frage: „Abgesehen vom Geld, gibt es sonst noch etwas?“ 

 

Niemanden in etwas hin einziehen, was es nicht möchte. Jeder muss seine Entscheidung selber treffen. 

 

3 Action Stepps 

1.  Für ein weiteres Standbein sollte man sich auf jeden Fall mit dem Thema Closing beschäftigen. 

2.  Wenn man Verkaufen kann ist man nie wieder Arbeitslos 

3.  Nicht von äußeren Meinungen abhalten lassen, sondern das machen was man wirklich möchte. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


