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Claus-Stefan Duffner

Digital Business Mentor, Unternehmer und Kongresshero des Jahres

Denke dariiber nach warum du ein Online-Business starten mochtest. Mach es auf garkeinen Fall wenn es dir nur
ums Geld geht. Mach es aus der Freude heraus, weil du gerne mit Menschen hilfst und beratst.
Denn es ist nicht Freizeit sondern Freiheit.

Vorteile von Online-Business
Hier ein paar Vorteile:

1. Geringere Startkosten: Im Vergleich zu einem traditionellen physischen Geschaft benétigt ein Online-
Business in der Regel deutlich weniger Kapital, um zu starten. Zum Beispiel miissen Sie keine Miete fiir ein
Gebdude zahlen oder Inventar vorratig halten.

2. GroRerer Kundenkreis: Mit einem Online-Business kdnnen Sie Kunden auf der ganzen Welt erreichen, nicht
nur in Ihrem geografischen Bereich. Dies gibt Ihnen die Moglichkeit, lhr Geschaft schnell zu skalieren und
mehr Einkommen zu generieren.

3. Flexibilitat: Ein Online-Business kann von Gberall aus betrieben werden, solange Sie eine Internetverbindung
haben. Sie kdnnen also Ihre Arbeitszeiten flexibler gestalten und haben mehr Kontrolle tber lhre Zeit.

4. Moglichkeit des passiven Einkommens: Ein Online-Business kann passives Einkommen generieren, was
bedeutet, dass Sie Geld verdienen kdnnen, ohne aktiv an Threm Geschaft zu arbeiten. Zum Beispiel kdnnen
Sie digitale Produkte wie E-Books oder Online-Kurse erstellen, die immer wieder verkauft werden kdnnen.

2 Tipps von Claus-Steffan zum Start

1. Mache nicht alles auf einmal
2. Automatisiere von Anfang an deinen Newsletter.
Du kannst sehr viele Menschen gleichzeitig erreichen und das in Klrzester Zeit

Online-Seminare

-Finde heraus was dir Freude macht und was du kannst!

-Teste die Nachfrage

-Dann mache ein Seminar das du verkaufen kannst.




-Es muss moglich sein, den Kurs automatisiert zu verkaufen, z.B. Giber Zahlungsanbieter wie Digistore24

-Der Kurs sollte auch automatisiert ausgeliefert werden, z.B. Giber Digimember einem WordPress Plugin

Warum automatisiert?

>

Zeitersparnis: Wenn Sie digitale Produkte automatisiert verkaufen und ausliefern, sparen Sie Zeit, da Sie
nicht manuell jedes Mal einen Verkauf tatigen oder das Produkt ausliefern missen. Dies gibt Ihnen mehr Zeit
fir andere Aspekte lhres Geschafts.

Skalierbarkeit: Mit einer automatisierten Verkaufs- und Auslieferungsprozess kénnen Sie lhr Geschaft
schneller und einfacher skalieren. Sie konnen mehr Kunden bedienen und mehr Produkte verkaufen, ohne
dass Sie mehr Arbeit haben oder lhre Ressourcen erhéhen mussen.

Kosteneffizienz: Automatisierung reduziert die Kosten fiir die manuelle Verarbeitung von Bestellungen und
die Auslieferung von Produkten. Dies kann dazu beitragen, dass Ihr Geschaft effizienter und kosteneffektiver
wird.

Zuverlassigkeit: Wenn Sie einen automatisierten Verkaufs- und Auslieferungsprozess verwenden, ist die
Wahrscheinlichkeit von Fehlern geringer, da die Prozesse standardisiert und vorhersehbar sind. Dies kann
dazu beitragen, dass Ihre Kunden zufriedener sind und sich auf Ihre Produkte verlassen.

Kundenbindung: Durch die automatisierte Auslieferung von digitalen Produkten kénnen Sie Ihre
Kundenbindung starken, indem Sie ihnen eine sofortige Erfahrung bieten und sicherstellen, dass sie das
Produkt sofort nach dem Kauf erhalten. Sterben

Verfligbarkeit rund um die Uhr: Mit einer automatisierten Verkaufs- und Auslieferungsprozess kénnen Sie lhr
Geschaft rund um die Uhr betreiben, ohne dass Sie personlich anwesend sein miissen. Dies kann dazu
beitragen, dass Sie mehr Verkaufe generieren und mehr Kunden auf der ganzen Welt erreichen kénnen.

Als nachstes brauchst du ein Schaufenster, so dass die Menschen dich sehen = Sichtbarkeit!

Moglichkeiten: -Sozial Media
-Content = Inhalte teilen
-Marketing wie Newsletter, Kooperationen, Kongresse usw.




Affiliate:

Affiliate-Marketing ist eine Marketingmethode, bei der ein Unternehmen oder ein Produktanbieter mit Affiliate-
Partnern zusammenarbeitet, um fir seine Produkte oder Dienstleistungen zu werben und diese zu verkaufen. Dabei
erhélt der Affiliate-Partner eine Provision fiir jeden Verkauf, den er durch seine Werbung generiert. Der Affiliate-
Partner kann dabei entweder eine Person oder ein Unternehmen sein, das fiir das Unternehmen oder den
Produktanbieter Werbung macht, zum Beispiel durch das Platzieren von Affiliate-Links auf seiner Website oder durch
die Verbreitung von Werbematerialien in sozialen Medien.

Die Hohe der Provision, die der Affiliate-Partner erhalt, variiert je nach Vereinbarung mit dem Unternehmen oder
dem Produktanbieter und kann entweder ein fester Betrag pro Verkauf oder ein Prozentsatz des Verkaufspreises
sein. Affiliate-Marketing ist eine Win-Win-Situation fir alle Beteiligten: Das Unternehmen oder der Produktanbieter
kann seine Produkte oder Dienstleistungen effektiver bewerben und verkaufen, wahrend der Affiliate-Partner eine
Moglichkeit hat, zusatzliches Einkommen zu verdienen, indem er die Produkte oder Dienstleistungen anderer
bewirbt.

Hierzu gibt es von Claus-Stefan einen Erfolgreichen Online-Kurs

Es geht darum eigene Produkte zu erstellen und auszuliefern. AuSerdem geht es um Affiliate-Marketing und wie man
Geld verdienen kann ohne eigene Produkte.

Die erste Lektion erhidltst du als Geschenk
Gratis fiir Dich — die 1. Lektion aus meinem Onlinekurs Der Digital Code

https://www.digistore24.com/content/416984/38002/Ineses/Kongress

Es ist sehr wichtig sich nicht nur um die Technik zu kimmern sondern auch Mindset und Energiearbeit mit
einbeziehen.
Aullerdem ist es sehr wichtig alles mit Freude und Leichtigkeit zu erledigen.

Angst und Stress Blockieren

Auch hierzu gibt es ein weiteres tolles Geschenk:
High Frequency Kongress — starte ihn jederzeit kostenlos
Erhohe Deine Frequenz und Magisches kommt in Dein Leben!

https://www.highfrequencykongress.de/#aff=Ineses

,Deine Gefiihle und deine Gedanken pragen dein Leben”



https://www.digistore24.com/content/416984/38002/Ineses/Kongress
https://www.highfrequencykongress.de/#aff=Ineses

Erfolg besteht auch immer aus Arbeit, Umsetzung, Dranbleiben. Tue jeden Tag etwas ,sei es Energetisch, deine
Gedankenausrichtig auf deinen Tram oder auch die richtigen Schritte tun und dein Business automatisieren.

3 Action Stepps

1. Treffe eine Entscheidung
2. Handle, schaffe dir Freiraume, mache jede Woche einen Termin mit dir selbst und dann setze um.
3. Hohle dir Hilfe







